附件1
报名回执

	县区
	姓名
	性别
	企业/抖音账号
	近3个月直播销售额、粉丝数、近30天交易单数
	身份证号码
	手机号码

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


附件2

培训日程安排

	时间
	实训内容
	师资安排

	第一天
	全天
	全体学员报到，登记房间入住

	第二天
	8:30-9:30
	开班仪式、破冰分组
	班主任、助教

	
	9:30-11:30
	直播行业认知

1.主播基础技能认知
2.抖音平台规则认知
3.带货主播的自我定位及心理培养
	实操讲师


	
	14:30-17:30
	主播必备知识
1.如何正确发声8小时
2.直播违禁词及违禁规则
3.视频、直播画面与人设的关系
	实操讲师

	
	19:00-21:00
	直播实战：两小时直播摸底
	陪播导师

	第三天
	10:00-11:30
	主播运营思维
1.优秀主播必备运营思维
2.主播与直播画面的关系
3.平台爆流机制
	实操讲师

	
	14:30-17:30
	主播如何控场

1.直播间流速与画面的关系
2.语感带动直播氛围
3.主播气场训练:形象、眼神、肢体
	实操讲师

	
	19:00-22:00
	直播实战：三小时直播
	陪播导师

	
	22:00-23:00
	直播分析、复盘
	陪播导师

	第四天
	10:00-11:30
	主播团队构架

1.中高端商品的直播表现力
2.不同流量来源的不同承接话术拆解
3.直播团队配合分工拆解
	实操讲师

	
	14:30-17:30
	主播实战话术训练(1)

1.主播人设包装
2.主播人设话术
3.塑品话术拆解及实操
	实战讲师

	
	19:00-22:00
	直播实战：三小时直播
	陪播导师

	
	22:00-23:00
	直播分析、复盘
	陪播导师

	第五天
	10:00-11:30
	主播实战话术训练(2)

1.互动话术拆解及落地实操(如何让粉丝互动不断)
2.数据话术(哪些话术可以补数据)
3.踢单话术拆解及实操落地(如何引起哄抢氛围)
	实操讲师

	
	14:30-17:30
	主播实战话术训练(3)

4.转场万能话术公式及实操落地(如何从引流款到利润款）
5.逼单话术拆解及实操落地(如何快速成交)
6.主播话术中的常用成交关键词总结
	实操讲师

	
	19:00-22:00
	直播实战：三小时直播
	陪播导师

	
	22:00-23:00
	直播分析、复盘
	陪播导师

	第六天
	10:00-11:30
	如何完整复盘

1.直播间出现紧急状况如何应对
2.主播下播后如何完整复盘实操
3.复盘需要看哪些数据优化主播话术
	实操讲师

	
	14:30-17:30
	百万大主播养成心态

1.主播如何策划直播主题
2.主播的展现力、表演力、好心态如何养成
3.在线人多VS人少如何控场
	实操讲师

	第七天
	全天
	中午前退房返程




